Endnu et Probiotika selskab med et keempe (kurs)potentiale.

Ellen Ab er en virksomhed, som seelger Probiotika rettet mod verdens kvinder. Produkterne sa&lges
bade gennem distributerer og gennem deres egen webshop. Ellen Ab er baseret pa et velkendt
husrad, som anbefaler kvinder, at dyppe deres tamponer i yoghurt for, at opna en bedre intimhelse.
Dette har Ellen AB optimeret ved, at seelge tamponer, som indeholder den rigtige mengde af
Probiotika (malkesyrebakterier) i henhold til, at sikrere en god intimhelse. Ideen er patentanmeldt,
og Ellen har sikret sig eneret pa omradet, hvorfor der ikke findes direkte konkurrenter pa markedet,
hvilket sikrer Ellen og dens distributgrer en god indtjening nar den kritiske masse er opnaet.
Produktudviklingen har ydermere udvidet sig til en intimcreme med de selvsamme
probiotikastammer. Ud over intimcremen forventer Ellen, at lancere 2 nye komplementerende
produkter til markedet i 2015. Diskussionerne har i 2. halvar 2014 veeret positive med
distributarerne.

Hvorfor investerer?

Ellen’s aktiekurs har vaeret genstand for kraftige fald, formentligt grundet manglende vaekst i
omsetningen og underskud. Dette skyldes ifglge bestyrelsen manglende fokus fra ledelsens side,
hvorfor direktgren sidste ar blev fyret og virksomheden reorganiseret med en ny direktar og en
optimeret organisation. Dette har fort til gget fokus, som allerede har resulteret i et par omfangende
ordrer, som har gaet markedet forbi. Ellens starste distributer har lagt en ordrer pa 2,6 mio. i 1.
kvartal 2015 geeldende Ellens tampon produkt. Det svarer til 80% af Ellens samlede ordreindgang
(40 markeder) i 1. kvartal 2014. Ellens andet produkt, intimcremen, synes ligeledes, at fa en
fantastisk start pa 2015. Ikke mindst med den nylige lancering i den Tyske apotekskade Rosmann,
men en indledende ordreverdi pa 0,3 mio. alene i 1. kvartal. 2015. Den samlede omsatning af
intimcreme var til sammenligning 0,5 mio. i 2013 og 1,2 mio. i 2014. Ellens distributer Navamedic
er ydermere begyndt, at selge Ellens produkter i 2. halvar 2014 i Skandinavien. Navamedic vil
forhabentligt gennemfare store lanceringer i 2015 og abne markedet i Skandinavien, som indtil
videre en repraesenteret en brgkdel af den samlede omsatning. Det er meldt ud, at der er interesse
fra apotekskeederne i Sverige, hvilket lover godt for en lancering. Ellen har lavet aftaler med store
selskaber i Kina og Thailand vedrgrende en omfangende lancering. Denne lancering har ladet vente
pa sig grundet bureaukratiske arsager. Dette har dog stadig hgjeste prioritet er der blevet udmeldt i
seneste regnskabsmeddelelse. Ellen kan ydermere se frem til lavere produktionsomkostninger, som
konsekvens af stordriftsfordele og nyt produktionsudstyr. Ellen har en meget stabil leverandgr af
deres tamponer, som er Tosama. En virksomhed, som i 2006 solgte over 0,55 mia. tamponer og,
som senest ogsa er blevet distributar for Ellen i @steuropa, hvilket tyder pa et steerkt samarbejde.

Konklusion:

Jeg tror pa, at Ellen har et godt produkt, hvilket ogsa er blevet bekraftet gennem flere udmeerkelser,
som “aret produkt”. En af ting der kan spande ben for Ellen er, at det tager lang tid, at brede deres
produkter ud. Indtil videre har det kun for alvor kunnet lade sig gare i Frankrig, Tyskland og senest
Finland. Jeg er dog fortrgstningsfuld og forventer, at Ellen over tid kan penetrere de andre markeder
i lige sa hgj grad, hvilket repraesentere et enormt potentiale. Min investering er derfor en langsigtet
investering. Et andet aspekt er den store illikviditet i aktien, hvilket ogsa taler for en langsigtet
investeringshorisont.

Jeg ejer selv aktier i Ellen Ab.



